Minar leads

El minado de leads es una funcion que les permite a los usuarios de CRM generar
leads nuevos en su base de datos de Odoo. Para asegurar la calificacion de los
leads, el resultado del minado de leads se determina segun varios criterios de
filtro, como pais, tamafo de la empresa e industria.

Configuracion

Primero vaya a CRM » Configuracion » Ajustes y marque la casilla Minado de
leads para habilitar la funcion. Después, haga clic en Guardar.

Lead Mining @
Generate new leads based on their country,
industry, size, etc.

->» Buy credits

-» View My Services

Generar leads

Después de que el ajuste Minado de leads se haya activado, podra usar el
boton Generar leads ubicado en la esquina superior izquierda
del Flujo CRM (aplicacion CRM » Ventas» Mi flujo).

Las solicitudes de minado de leads también estan disponibles en CRM »
Configuracion » Solicitudes de minado de leads, o en CRM » Leads » Leads,
donde también vera el botén Generar leads.

¥ CRM Sales Leads Reporting Configuration

m Generate Leads | eads #
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Haga clic en el boton Generar leads y aparecera una ventana emergente donde
podra elegir los diferentes criterios a tomar en cuenta para generar un lead.

Need help reaching your target?

How many leads would you like?

10 Companies

Countries United States X Sales Team Sales
States Pick States... Salesperson @ Mitchell Admin
Industries Automobiles & Components X Default Tags

Construction Materials X

Filter on Size

Size From 1 to 1,000 employees

Generate Leads Cancel

Si solo quiere obtener informacion de empresas, seleccione generar leads solo
para Empresas. o seleccione CC para obtener informacion sobre la empresa e
informacion de contacto de los empleados individuales.

2 Nota

Si se selecciona CC habra opciones adicionales disponibles para filtrar contratos segun la funcion o
antigliedad.

A continuacion podra consultar algunos de los filtros adicionales:

o Paises: Para filtrar leads segun el pais (o paises) en los que trabaja la
empresa.

o Estado: Para filtrar los leads segun el estado en el que se ubican, solo si es
posible.

e Industrias: Para filtrar los leads segun la industria en la que trabajan.

o Filtrar por tamaho: Para especificar el numero de empleados en la
empresa y generar un campo llamado Tamaho. Llene los campos en
blanco para generar un rango para el tamano de empresa deseado.

« Equipo de ventas: Seleccione al equipo de ventas al que se le asignaran
los leads.
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e Vendedor: Seleccione a la persona del equipo de ventas a la que se le
asignara el lead.

o Etiquetas predeterminadas: Seleccione las etiquetas que se aplicaran de
inmediato a los leads una vez que se creen.

(® Importante

Asegurese de conocer las normativas mas recientes de la UE respecto a la informacién de sus
contactos. Aprenda mas sobre el Reglamento General de Proteccion de Datos en la pagina de RGPD de
Odoo[#.

Ver leads

Después de que se generen los leads se asignaran al vendedor o equipo de
ventas asignado. Si quiere obtener mas informacién sobre un lead, seleccionelo
de la lista y haga clic en él para abrirlo.

Podra encontrar informacion adicional en el hilo del chatter del lead. Esta

informacion puede incluir el numero de empleados, la tecnologia que usa la
empresa, la zona horaria e informacion directa de contacto.

Mitchell Admin - 1 hour ago
%' Opportunity created by Odoo Lead Generation

DecoAddictc M E M B A
Deco Addict: Your go-to destination for sleek and functional office furniture that

blends style with productivity.” D eco
=l Company type public

® Founded 1998

b sectors Consumer Discretionary

= Employees 702

(@ Estimated revenue $500M-$1B per year

* Phone +1 555-555-5555

@ Timezone America/Los Angeles

v

Technologies Used Bing Advertiser  Microsoft Office 365  Nginx  Hotjar
Google Analytics  Facebook Advertiser  Google Tag Manager
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%2 Nota

Si los leads no estan habilitados en la base de datos, se generaran oportunidades en lugar de leads y
se agregaran al flujo del vendedor designado.

Para habilitar la funcion leads vaya a CRM » Configuracién - Ajustes y seleccione la casilla Leads. Por
ultimo, haga clic en Guardar.

Precios

El minado de leads es una funcion que requiere de compras dentro de la
aplicacion (IAP). Cada lead generada cuesta un crédito.

(® Importante

Generar empresas con sus contactos cuesta un crédito adicional por cada contacto generado. Consulte
la documentacion a continuacion para conocer toda la informacién sobre los precios: Generacion de
leads con IAP de Odoo[#.

Para comprar créditos, vaya a CRM » Configuraciéon » Ajustes. En la seccion
de Generacion de leads vaya a la funcion Minado de leadsy haga clic
en Comprar créditos.

También puede comprar créditos en la aplicacion Ajustes. En la seccion
de Contactos busque Compras dentro de la aplicacion de Odoo y haga clic
en Ver mis servicios.

Odoo IAP O ©

- View My Services

%2 Nota

Los usuarios de Odoo Enterprise con una suscripcion activa reciben créditos gratuitos para probar las
funciones de IAP antes de que deban comprar mas creditos para la base de datos. Esto incluye las
bases de datos de demostracion, capacitacion, educativas y con una sola aplicacién.
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https://www.odoo.com/documentation/19.0/es_419/applications/essentials/in_app_purchase.html#in-app-purchase-credits

